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WERDE TEIL EINES TEAMS, DAS ZUKUNFT BAUT

Du mochtest nicht einfach nur Kunden betreuen, sondern Bauprojekte von der ersten Idee an begleiten und gemeinsam
mit unseren Kunden die beste Losung entwickeln?

Bei ADK entstehen in modernster Modulbauweise Gebaude fur Krankenhduser, Labore, Rechenzentren, Blrogebaude
und weitere anspruchsvolle Projekte. Als Vertriebsmitarbeiter bist du der erste Ansprechpartner fir unsere Kunden, er-
kennst ihre Anforderungen und begleitest sie auf dem Weg zu einer individuellen Geb&udeldsung.

Der Modulbau bietet dir dabei eine Besonderheit: Du verkaufst keine Standardprodukte. Gemeinsam mit unseren Kun-
den entwickelst du maRgeschneiderte Gebaudekonzepte, die durch kurze Bauzeiten, hohe Qualitat und wirtschaftliche
Losungen Uberzeugen.

Bei uns arbeitest du in einem starken Team, mit kurzen Entscheidungswegen und viel Eigenverantwortung. Deine Per-
sonlichkeit zahlt — genauso wie deine Ideen.

DEINE AUFGABEN

Als Vertriebsmitarbeiter begleitest du unsere Kunden von der ersten Kontaktaufnahme bis zur erfolgreichen Projektiber-
gabe und entwickelst gemeinsam mit ihnen individuelle Losungen flr anspruchsvolle Bauprojekte.
Dabei gehoren unter anderem folgende Aufgaben zu deinem Verantwortungsbereich:

v Gewinnung neuer Kunden sowie Betreuung und Ausbau bestehender Kundenbeziehungen im nationalen und inter-
nationalen Projektgeschaft
Identifikation neuer Bauprojekte und Ausschreibungen sowie Bearbeitung von Kundenanfragen

<X

Beratung unserer Kunden und Durchfiihrung technischer Kundengesprache in enger Zusammenarbeit mit unseren
Fachabteilungen
Koordination von Angeboten sowie Begleitung des gesamten Vertriebsprozesses bis zum Vertragsabschluss

<X

Enge Zusammenarbeit mit Planung, Kalkulation und Geschaftsleitung zur Entwicklung wirtschaftlicher und kunden-
orientierter Lésungen
Unterstitzung bei Messen, Marketing- und Vertriebsaktivitaten sowie Pflege unseres Kundennetzwerks

<<

Vorbereitung der Projektibergabe an die nachfolgenden Fachabteilungen und kontinuierliche Weiterentwicklung
unserer Vertriebsprozesse

DAS BRINGST DU MIT

v Erfolgreich abgeschlossene kaufméannische oder technische Ausbildung oder ein Studium mit technischem oder
wirtschaftlichem Schwerpunkt

Idealerweise Berufserfahrung im technischen Vertrieb oder in der Baubranche

Technisches Verstandnis und Interesse an anspruchsvollen Bauprojekten

Freude am Umgang mit Menschen sowie ein sicheres und verbindliches Auftreten

Verhandlungsgeschick, Eigeninitiative und eine strukturierte Arbeitsweise

CLC KKK

Sicherer Umgang mit MS Office; Kenntnisse in MS Project sind von Vorteil
Reisebereitschaft fir Kundenbesuche im In- und Ausland



Modulraum

DARAUF KANNST DU DICH FREUEN

Zukunftsweisender Modulbau

Du begleitest spannende Bauprojekte von der ersten Idee bis zum Vertragsabschluss und entwickelst gemein-
sam mit unseren Kunden Gebaudeldsungen, die schneller, wirtschaftlicher und nachhaltiger realisiert werden
als im klassischen Bau.

Verantwortung iibernehmen
Bei uns bekommst du Vertrauen, Eigenverantwortung und die Moglichkeit, unsere kaufmannischen Prozesse
aktiv mitzugestalten.

Starkes Team
Wir arbeiten miteinander statt nebeneinander. Offene Kommunikation, gegenseitige Unterstitzung und kurze
Entscheidungswege gehoren fir uns zum Alltag.

Entwicklungsméglichkeiten
Du mochtest dich fachlich oder personlich weiterentwickeln? Wir unterstitzen dich mit individuellen Weiter-
bildungs- und Entwicklungsmaoglichkeiten.

Anspruchsvolle Projekte

Ob Krankenhaus, Forschungsgebaude, Rechenzentrum oder Blrogebaude — jedes Projekt ist einzigartig.
Gemeinsam mit unseren Kunden entwickelst du individuelle Losungen fir Gebaude, die einen echten gesell-
schaftlichen Mehrwert schaffen.

WARUM ADK?

Wir sind einer der fihrenden Anbieter fiir hochwertigen Modulbau in Deutschland. Mit unserer industriellen
Fertigung verbinden wir Prazision, Innovation und Nachhaltigkeit. Unsere Mitarbeitenden tragen jeden Tag
dazu bei, Gebdude schneller, effizienter und ressourcenschonender entstehen zu lassen.

Was uns besonders macht: Im Vertrieb bist du Teil eines interdisziplindren Teams. Wahrend sich unsere Spe-
zialisten aus Planung und Kalkulation um die technische Ausarbeitung kimmern, konzentrierst du dich auf die
Kundenberatung und den Aufbau langfristiger Partnerschaften. So kannst du dich auf deine Starke fokussieren:
Menschen Uberzeugen, Vertrauen schaffen und gemeinsam erfolgreiche Projekte auf den Weg bringen.

Bei uns erwartet dich kein anonymer GroRkonzern, sondern ein Unternehmen mit kurzen Entscheidungswe-
gen, echter Zusammenarbeit und einer offenen Unternehmenskultur.

BEWIRB DICH JETZT!

Du mochtest Verantwortung Ubernehmen und gemeinsam mit uns die Zukunft des modularen Bauens
gestalten? Dann freuen wir uns darauf, dich kennenzulernen.

Bewirb dich ganz unkompliziert — wir freuen uns auf deine Bewerbung!

ADK Modulraum GmbH = Herr Matthias Schafauer = Im Riegel 28 = 73450 Neresheim
Tel.: 07326/96410 = www.adk.info = bewerbung@adk.info



